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Un juez condena al Santander a devolver
un millén de euros a una empresa granadina

La sentencia anula cuatro
contratos ‘swap’ de
permuta financiera
porqgue entiende que el
banco no informo
debidamente al cliente

:: MANUEL PEDREIRA
GRANADA. 'Swap'. El nombre ya
suena a acertijo y rezuma comple-
jidad. Un producto bancario que flo-
recio hace un lustro y que ahora trae
de cabeza a quienes lo firmaron en
su dia. §i se redenomina como per-
muta financiera, tampoco se acla-
ran mucho las cosas, El embrollo es
de tal magnitud que los jueces han
tumbado muchos de esos contratos
y siempre por la misma razon, falta
de informacion suficiente al clien-
te por parte de la entidad bancaria.

Una empresa granadina, Grupo
Mayfo, acaba de ganar una batalla
legal contra nada menos que el Ban-
co de Santander, que deberi devol-
ver mas de un millon de euros
(919.959°72 euros més intereses y
costas) al declararse nulos los cua-
Tro contratos ‘swap' suscritos entre
la sociedad y el banco entre 2008 y
2009, La titular del Juzgado de Pri-
mera Instancia ndmero 2 de Grana-
da, Inmaculada Lucena Merino, anu-
la los dos primeros contratos por ce-
lebrarse #con un consentimiento vi-
ciado por falta de informacion de la
entidad financieras y los dos segun-
dos acomo tinica solucion viable pro-
puesta por el propio banco para evi-
tar las elevadas pérdidas ocasiona-
das por el primeros.

El *swap’ es un producto financie-
op o, principal paraem-

Segun el abogado Javier Lopez y
Garcia de la Serrana, director del bu-
fere HispaColex que ha asesoradoa
la empresa en este complicado pro-
cedimiento, «hasta ahora era mis o
menos habitual la declaracion de
nulidad de determinados contratos
‘swap’ suscritos por particulares y
entidades financieras. Lo novedoso
en este caso es la declaracion de nu-
lidad de un contratoe firmado entre
una empresa ¥ la entidad financie-
ta, pues a la empresa se le supone
un grado de conocimiento de estos
productos muy superior al que tie-
nen los particularesy,

En el caso de la empresa granadi-

En otro punto de la sentencia, la
magistrada indica que el Santander
tampoco ha acreditado sque cierta-
mente fuera el producto mas adecua-
do para el cliente y que su finalidad
fuera, como expusieron los testigos
propuestos por la citada entidad, la
cobertura ante posibles subidas de ti-
pos de interés en los contratos de
préstamo que tenia la actora, cuan-
do de la prueba practicada no consta
que el banco tuviera datos precisos
del endeudamiento de la empresan,

Tal y como explica la jueza, asien-
do el producte financiero comple-

na, la sentencia reconoce que aun-
que el gerente hubiera estudiado em-
r 1ales, ano tenia iencia al-
guna en contratar productos deriva-
dosw, nise puede considerar que «tu-
viera que conocer con amplitud los
productos que finalmente contratd,
pues se trata de una materia muy con-
creta, compleja y novedosas. La ma-
gistrada advierte de que una cosas es
tener conocimientos en materia fis-
cal, laboral o mercantil para poder
desempefiar un puesto de gerente
€1 Una empresa y otra bien distinta
conocer con profundidad remas fi-
nancieros y sus productos.

Ni el director losabia
La evidencia de esa dificultad es que
el propio director de la oficina que
ofrecio el producto financiero, «a
pesar de su cargo y profesion, y qui-
zis con los mismos estudios o supe-
riores, no conocia en profundidad
el alcance de aquelloss, expone la
resolucion, fechada el pasado 4 de
abril. En estos casos, el banco es el
bligado a probar que se proporcio-

presas y auténomos por el que los
prestatarios y los bancos sellan un
acuerdo en el que los créditos vana
estar referenciados a un tipo de in-
terés fijo durante un plazo estable-
cido, independiente de variaciones
externas. Si el tipo sube, el banco le
paga al cliente, Si baja, es el cliente
el que debe ingresar dinero al banco.

né suficiente informacion y la jue-
za sostiene que no se ha probado que
el gerente recibiera informacion su-
ficiente pese a que firmo los llama-
dos ‘rest de conveniencia’. «No ha
quedado probado que los emplea-
dos de la entidad bancaria le formu-
laran una por una las preguntas con-
tenidas en aguelloss.

«Lo que empezd como un
favor se convirtio en el mayor
problema de la empresa»

IM.P

GRAMNADA. El gerente de Grupo
Mayfo, Francisco Foche, indico a
IDEAL que la sentencia supone ague
se haga Justicias y reconecia su sa-
tisfaccion de haber obtenido una
respuesta satisfactoria pese a la mag-
nitud de la parte contraria. «Ha sido
una lucha de David contra Goliaten
la que hemos pasado miedo pero,
afortunadamente, nos hemos lle-
vado una gran alegriaw, subraya.

Foche indicd que la contratacion
de estos productos se fundamento
en la confianza que tenia en el di-
rector de empresas del Santander,
con el que llevaba muchos afios tra-
bajando. «Nos dijo que era un pro-
ducto sin riesgo y que a €l le venia
muy bien para cumplir sus objeti-
vos. Mas que nada fue por hacerle
un favors, agrega,

Ese producto sin riesgo se convir-
i en una trampa. Los 12,000 euros

«La entidad bancariano
operd con la debida
diligencia y transparencia
al ofrecer el producto»

Imagen de las instalaciones de Gruj

anuales que les iba a proporcionar
se esfumaron en cuanto bajaron los
tipos de interés a los que estaba re-
ferenciado el producto.

A partir de ese momento, de ‘dar’
dinero paso a ‘pedirlo’. Una detras
de otra se sucedieron las liquidacio-
nesa favor del banco y la empresa
granadina, dedicada a la promocion
inmobiliaria, empezo a ver compro-
metida su propia subsistencia. «De
un favor se convirtic en el principal

po Mayfo.

jo, la falta de informacion por la en-
tidad bancaria incumpliendo los de-
beres que a ella le incumbian, pues
ni quiera el director de la sucursal
bancaria comprendia bien el pro-
ducto, como él mismo reconocio,
determina la nulidad del mismo. La
entidad bancaria no operd con la de-
bida diligencia y transparencia al
ofrecer al cliente un producto que
no solicitd, para introducirlo en una
operacion especulativa sin que tu-
viera experiencia inversora y sin in-
dicarle el riesgo que asumiaw.

La entidad ahora condenada ase-
guro que el cliente conocia los ries-
gos de lo que firmaba pero la jueza
sefiala que wsi no sabemos qué es lo
que se le explicd en detalle, las afir-
macienes de que el cliente sabia los
riesgos y que le informaren de ellos
no pasa de ser una mera suposicion
no acreditadan,

problema de la sociedads, explica
Foche, que resalta el hecho de que
ni el propio empleado del Santan-
derque le ofrecid el producto sabia
cémo funcionaba y el verdadero al-
cance de sus riesgos,

El banco trato de paliar el proble-
i con una restructuracion de los
créditos pero el alivio duré muy poco
tiempo y regresaron las pérdidas y
unas liquidaciones favorables al ban-
coque han seguido hasta el mes pa-
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Como explica el letrado de His-
paColex, firma granadina que cuen-
ta con mis de 40 abogados especia-
lizados en todas las disciplinas ju-
ridicas, incluido el derecho banca-
tio, #la deficiente informacion con-
tractual se aprecia también en cuan-
to al coste de cancelacion
anticipada, ya que no se explicaba
ni el método de clculo de este cos-
te, ni se advertia de que podia ser
elevadon.

Al registrar pérdidas negativas y
querer cancelar el producto ‘swap’
el Grupo Mayfo se encontré con un
coste que ascendia a los 200,000 eu-
To5. A esto hay que anadir, que el di-
rector de la sucursal afirmo que no
le dieron informacion respecto del
coste de cancelacion «ya que en ese
momento no existia coste alguno si
se cancelaba, no sabiendo tampoco
como se calculabay.

sado. Ahora, con la sentencia en la
mano, Grupo Mayfo recuperara un
millén de euros, vital para su fun-
cionamiento. Un eventual recurso
de apelacion del banco no frenari la
ejecucion provisional de la senten-
cia, segin explica el letrado Lopez
v Garcia de la Serrana,

Este periddico se puso en contac-
to con el Santander, que decling ha-
cer ninguin tipo de manifestacion
sobre la sentencia.




